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Sales Development Representative

(Full-Cycle) Fultid Leaf

Vil du vaere med til at zendre forsikringsmarkedet og gare en forskel for danske virksomheder?
Leaf seger en engageret Sales Development Representative til at hjeelpe vores Sales-team.

Hvem er Leaf?

Leaf er en ung, tech-drevet forsikringsmaeglervirksomhed med mission om at gentaenke maden, man forsikrer
sig pa, og transformere en traditionel og ineffektiv branche. Markedet i dag er preeget af manuelle processer
og standardlgsninger - som betyder, at 80% af danske virksomheder er forkert forsikret, hvilket bade er dyrt
og risikabelt.

Leaf har udviklet en platform, som bruger Al og millioner af data til at hjeelpe store og sma virksomheder til
selv at tage kontrol og fa bedre lgsninger. Vi har et internationalt team med steerke kompetencer inden for
udvikling, jura, Al, finans, salg, og industriekspertise. Vi er bl.a. stattet af EIFO og internationale investorer der
repraesenterer verdensledende SaaS- og Fintechlgsninger, og star klar til at skalere vores kommercielle
afdeling og indtage vores retmaessige plads pa det europaeiske marked. Derfor seger vi en Full-cycle Sales
Development Representative til at vaere en del af vores vakstrejse.

Rollen

Som Full-cycle SDR hos Leaf beerer du ansvaret for hele salgsprocessen. Vi udstyrer dig med markedes nyeste
state-of-the-art salgssystemer som er tiltaenkt at veere dine “in-action” redskaber i dialogen med
erhvervskunderne fra farste kontaktpunkt til kontrakten er underskrevet.Du far de bedste forudsaetninger for
at navigere kunderne i hus ved at matche vores unikke value-proposition med kundernes behov. Du vil spille
en central rolle i at eksekvere pa og udvikle vores salgsstrategi, som i dag er en blanding af direkte outreach
pa telefon, opfelgning pa digitale kampagner, referrals og et stort netveerk af partnerskaber.

Et steerkt match til jobbet vil er hvis du tidligere har bergrt B2B/B2C salg og du er klar til at tage dit naeste
karriereskridt i en kommerciel rolle med fuldt ansvar for din egen pipeline. Du satter en are i hele
salgsprocessen: fra proaktivt at kontakte relevante prospects pr. telefon og andre kanaler, skabe veerdi
igennem grundig behovsafdaekning og dialog om kontrakter og veerditilbud, og lebende opbygning af
relationer for langsigtede salg og partnerskaber.

Hvem er du?

« Du gnsker at gere en forskel for tusinde af sma- og mellemstore virksomheder

« Du sgger muligheden for at tage neeste skridt i en professionel salgsrolle og ensker det skal vaere i en
techvirksomhed med fokus pa innovation og Al

« Du vil gerne vaere en del af en startup hvor tingene géar hurtigt og hvor din indsats gar en synlig forskel for
vores vaekst og kundetilgang

« Du vil gerne eksponeres for en international karriere rejse hvor egen performance definere hvor hgjt og
hurtigt man kan springe. Du kan hurtigt vokse dig ind i en lederrolle

« Du kan have en smule erfaring fra deltids-, eller fuldtids B2B el. B2C salg som KAM, SDR, BDR, AE, eller
lign. Muligvis fra en tilsvarende rolle hvor du kan have arbejdet med outbound prospecting/salg via
forskellige medier blandt andet telefonen

« Du kan have en videregdende kommerciel uddannelse med fokus pa erhvervsgkonomi, salg eller
kommunikation

« Du trives med at have ansvar for hele salgsprocessen og motiveres af at nd — og overgé - dine mal, bade
individuelt og pa team niveau

» Du er nysgerrig, struktureret og har staerke kommunikative evner til formidling af budskaber



Hvad vi tilbyder

Unik mulighed for at vaere med pa rejsen i en techvirksomhed, der vil disrupte den traditionelle
forsikringsbranche med en intelligent Al og innovativ platform

En "think-global” kultur hvor vi opfordrer vores team til at teenke st@rre hvis man dremmer om at veere med
til at bygge en virksomhed der opererer pa Europeeisk skala

Grundig onboarding og teet sparring med Head of Sales gennem hele dit opstartsforlgb. Den fgrste periode
vil du blive opleert i prospecting og outreach, hvorefter du up-skilles til at blive en fagligt dygtig og steerkt
“closer” inden for B2B salg

Eksplosive karrieremuligheder — vi vokser hurtigt, og de ferste pa holdet bliver vores fremtidige ledere hvis
der leveres kontinuerlig og stabil performance

En garantilen og provisionsmodel baseret pa kundernes helhedsvaerdi for virksomheden (sterrelse, type,
langtidsvaerdi osv)Vi er "tech-first” i alle facetter af virksomheden. Dette SDR-job adskiller fra andre, da
vores fremtidige innovative salgssystemer vil give dig en competitive edge. Vi vil &andre gamet og gere det
nemmere som SDR at bygge pipeline med enrichment data og Al

Vi har intet churn pé vores kunder og har en fantastisk kundetilfredshed

Ansvarsomrader

Outbound prospecting pa B2B erhvervskunder (vores nuveerende portefalje er bestar af kunder fra 5-50
medarbejdere med et enterprise ben pa +500)

Kvalificering af leads gennem research og dialog

Praesentation af vores lgsning og radgivning af kunder omkring deres nuveerende forsikrings- og pensions
produkter

Forhandling og closing af aftaler

Opbygning af relationer til referral-partnere, der kan henvise relevante erhvervskunder direkte til dig
Samarbejde med salgsledelsen om at teste og identificere de mest attraktive brancher og kundetyper samt
at optimere vores sales playbook og GTM-strategi Igsbende

Pa sigt arbejde med inbound-leads, nar vi abner flere kommercielle kanaler og skal bygge vores sales
playbook hertil

Interesseret?

Send dit CV, samt eventuelle eksamensbeviser eller reek ud direkte til Joshua Etherington, Head of Sales pa
+45 40 32 31 49 eller joshua@leaf.dk.

Vi indkalder til samtaler Igbende.
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